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In aufstrebenden Markten zu investieren,
ist fur viele Unternehmen eine Herausfor-
derung. Vor dem Hintergrund der aktuellen
weltpolitischen und wirtschaftlichen Ent-
wicklungen werden Auslandsinvestitionen
auch nicht unbedingt einfacher. Doch Un-
ternehmen, die passende Losungen entwi-
ckeln, sich verldssliche Partner suchen und
intelligente Finanzierungslésungen nutzen,
kénnen unverandert viel erreichen.

Lesen Sie im aktuellen Newsletter, wie die
Berliner Firma SOLARKIOSK AG mit Un-
terstiitzung der DEG ihren E-Hub erfolg-
reich in Ghana herstellen lasst. Deutsche
Unternehmen, die sich fiir den aufstreben-
den Markt Peru interessieren, erhalten

jetzt noch gezieltere Unterstiitzung. Wie
sie aussieht, erlautert Kerstin Holland,
Reprasentantin des neuen ,German
Desk - Financial Support and Solutions®,
in Lima.

Mit dem Newsletter ,DEG fir deutsche
Unternehmen® erhalten Sie regelmafiig
Informationen tber attraktive Lander,
Branchen und andere Aspekte, die fiir
eine Auslandsinvestition relevant sind.

Wir wiinschen lhnen eine spannende
Lektire.

Klaus Helsper
Abteilungsleiter Unternehmen Deutschland

Unternehmensbeispiel SOLARKIOSK AG

Was mochten
Sie im nachsten
Newsletter lesen?

Rufen Sie uns an oder mailen
Sie uns lhre Ideen:

Telefon +49 221 4986-1803
oder info@deginvest.de.

” Solarstrom vom Kiosk

Das Berliner Unternehmen SOLARKIOSK AG produziert seine in
Deutschland entwickelte E-HUBB-Technik nun auch in Afrika.

In vielen Landern Sub-Sahara-Afrikas er-
reicht das nationale Stromnetz bislang
nur einen kleinen Bruchteil der Haushalte.
Deshalb behelfen sich viele Distriktstadte
mit Dieselgeneratoren, um Strom zu ge-
nerieren, auf dem Lande werden Kerosin
und Holz verbrannt. Das ist teuer und der
hohe CO2-Ausstof} belastet die Umwelt.
Eine Alternative dazu sind dezentrale
Solaranlagen, die saubere, erneuerbare
und bezahlbare Energie abseits der
Netze liefern.

Die SOLARKIOSK AG hat die Technologie
der speziell designten Kioske - die soge-
nannten E-HUBBs - zundchst in Deutsch-
land entwickelt. Seit 2016 werden sie auch
in Athiopien und Ghana mit lokalen Mitar-
beitern vor Ort hergestellt. Die Heraus-
forderung bestand zundchst hauptsachlich
darin, eine geeignete Produktionsstdtte
und qualifiziertes Personal fiir die Her-
stellung zu identifizieren.

Die DEG unterstiitzte das Vorhaben mit
ihrem Férderprogramm ,Klimapartner-
schaften mit der Wirtschaft“. Das Pro-

gramm wird im Rahmen der ,Internatio-

nalen Klimaschutzinitiative“ (IKl) des Bun-
desministeriums ftir Umwelt, Naturschutz,
Bau und Reaktorsicherheit (BMUB) gefor-
dert. Damit wurde eine landesweite Studie

zu Ressourcen im Bereich Ingenieurwesen,
Produktion und Management finanziert
und lokale Mitarbeiter wurden in der

Metallverarbeitung und Solartechnik ge-
schult. ,Die DEG hat uns sehr dabei ge-
holfen, geeignete lokale Mitarbeiter zu
finden und zu qualifizieren. Durch die Pro-
duktion vor Ort erreichen wir eine sehr
hohe Akzeptanz des Produkts®, so Stefan
Lissner, Director of Finance der SOLAR-
KIOSK AG.

Der Kiosk produziert mit seinen Solarzellen
auf dem Dach gentigend Strom, sodass
auch in entlegenen Regionen Mobiltele-
fone aufgeladen, Getrdanke und andere
Produkte gekiihlt sowie Fernsehen und
Internet betrieben werden kénnen. Neben
Waren des tdglichen Bedarfs bietet er
auch bezahlbare, qualitativ hochwertige
Solarprodukte, wie Leuchten und solar-
betriebene Radios oder Fernseher, sowie
CO;-effiziente Kochherde. Zusatzlich
schafft ein E-HUBB weitere Geschaftsmog-
lichkeiten, z.B. ermoglicht er mit iber-
schiissigem Strom den Betrieb angeglie-
derter Geschéfte, wie Restaurants oder
Friseurladen.

2016 forderte die DEG dariiber hinaus

in Ruanda mit dem Up-Scaling-Programm
das Errichten von 15 Kiosken, die in land-
lichen Gegenden zur Versorgung mit Gitern
des tdglichen Bedarfs beitragen werden.

Mehr Informationen:
www.solarkiosk.eu
Youtube: SOLARKIOSK - Enable. Empower



Interview

,Ich baue jeden Tag Brlicken®

Kerstin Holland, Reprdasentantin des ,,German Desk - Financial Support
and Solutions® in Lima, zur Nachfrage deutscher und peruanischer

Unternehmen.

Im Februar hat der erste ,German Desk”
der DEG in Lima mit Unterstiitzung

des Bundesministeriums ftir wirtschaft-
liche Zusammenarbeit eréffnet. Welche
neuen Leistungen bietet die DEG Unter-
nehmen, die in Peru aktiv werden mochten,
gemeinsam mit ihren Partnern Banco
Financiero und AHK an?

Mit diesem neuen Projekt méchten wir
vor allem mittelstdndischen Unternehmen
aus Deutschland und Peru den Zugang
zu intelligenten Handelsfinanzierungen
vereinfachen. Ob maRgeschneiderte
Finanzierungslosungen oder klassische
Bankprodukte, wir bieten die gesamte
Produktpalette der Banco Financiero an
und nutzen zusatzlich die Kontakte sowie
das Netzwerk der lokalen AHK und der
DECG. Diese Kombination ist bisher einzig-
artig und fir die Unternehmen aus beiden
Landern von grofRem Wert.

Vor allem bei Unternehmen aus der Bau-
branche und dem produzierenden Gewerbe
wurde unser Angebot direkt gut ange-
nommen. Die Nachfrage nach deutschen
Anlagen und Maschinen ist in diesen Be-
reichen sehr hoch.

Welche Wiinsche richten deutsche und
lokale Unternehmen konkret an Sie und
wie helfen Sie?

Die Motive sind ganz unterschiedlich.

Es gibt deutsche Unternehmen, die ihre
Produkte in Peru platzieren méchten und
ihren Kunden gleichzeitig eine Finanzie-
rungslésung anbieten missen. Das sind
Unternehmen, die den Markt ,Peru” neu
erschliefien wollen, aber auch solche Un-
ternehmen, die bereits mit Vertriebsbiiros
in Peru vertreten sind. Der ,German Desk”
verbindet beide Kulturen und Sprachen
und verfuigt tber den direkten Zugriff auf
kompetitive Bankleistungen.

Lokale Unternehmen werden bei ihren
Vorhaben, in Produkte ,made in Germany*
zu investieren, unterstitzt, da der ,Ger-
man Desk“ die deutschen Hersteller und
Produkte kennt. Es gibt aber auch viele
peruanische Unternehmen, die auf der
Suche nach Exportméglichkeiten nach
Deutschland sind und dazu das Netzwerk
der Handelskammer, die vielfaltigen Kon-
takte der DEG und somit die Grundidee
des ,German Desks“ nutzen.

Wie verbinden Sie ganz persoénlich
die beiden Welten?

Ich verstehe mich als Bindeglied zwischen
den Landern, aber auch zwischen den
beteiligten Institutionen, indem ich die
Geschaftswelten und -kulturen einander
ein Stiick naherbringe. Auch unterschei-
den sich die betriebswirtschaftlichen An-
forderungen an Finanzprodukte in Peru
durchaus von denen in Deutschland. Ich
baue also jeden Tag Briicken und finde
neue Wege und Lésungen fiir deutsche
und peruanische Unternehmer. An sich ist
das einfach, da die Peruaner sehr offen
sind und alles, was mit ,made in Germany"
in Verbindung steht, ohnehin schon einen
grofen Vertrauensvorschuss genief3t.

Kontakt:

Banco Financiero:

German Desk Peru

Kerstin Holland

Tel. +51 949 636 229
kholland@financiero.com.pe

«



Infografik

» Markte mit Zukunft

Wo sich Investitionen lohnen

il

2015 haben die
Entwicklungslander

(+199%) erstmals die Industrie-
staaten (-8 %) bei Investitionen in

erneuerbare Energien
berholt - besonders Lateinamerika
bietet gute Rahmenbedingungen.

Finanzsektor und
Energieversorgung

sind wichtige Treiber fiir wirtschaft-
liche Entwicklung - europdaische
Entwicklungsfinanzierer sind hier
stark engagiert.

\ T

pie Ostafrikanische
Gemeinschaft (EAC)

steht fir den freien Verkehr von
Arbeitskraften, Kapital, Waren und
Dienstleistungen zwischen ihren

Mitgliedsstaaten. l
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In Afrika haben sich laut GlODal

Competitiveness index
2016/17 die Investitionsbedingungen
in Botswana (+7), Ruanda (+6) und
Kenia (+3) weiter deutlich verbessert.

»

4
i

W

Das Wachstum der WeltW| rt-

schaft wird laut IWF-Prognose in
den néchsten beiden Jahren getragen
von Indien (7,5 %), China (6,3 %) und
den ASEAN-Staaten (5 %).

In Indien zeigen Wirtschafts-

reformen wirkung:

Laut UNCTAD sind die Direktinvesti-
tionen allein zwischen 2014 und 2015
um fast 30% gestiegen.

-l .

Laut UN hatten ANGOIQ,
Myanmar, Bangladesch
und Athloplen 2015 die

hochsten Zuwachse bei ausldandischen
Direktinvestitionen.



Nachrichten

» DEG-News

Deutsche Technik
fur Hygieneartikel

Der tuirkische Haushaltswaren- und Hygi-
eneartikelhersteller Hayat Kimya Sanayi
A.S (Hayat) hat seine Produktionslinien in
der Tirkei und in Agypten erweitert. Die
DEG arrangierte dazu eine Fremdfinanzie-
rung in Héhe von 66 Mio. EUR und stellte
davon selbst 25 Mio. EUR als langfristiges
Darlehen bereit. Hayat zahlt mit knapp
8.000 Beschéaftigten zu den fiihrenden
Herstellern von Haushaltswaren und Hy-
gieneprodukten in der Tirkei, darunter
Windeln, Papiertaschentiicher und Reini-

gungsmittel.

Mit den neuen Produktionslinien will Hayat
kiinftig die als Einsatzmaterial benétigten
Vliesstoffe und Folien selbst herstellen.
Ein Grofteil der Technik stammt von deut-
schen Anbietern, die auch Schulungen fur
die lokalen Beschaftigten durchfuhren
und so Know-how vermitteln. In der Turkei
entstanden rund 350 neue Arbeitsplatze,
weitere 90 in der neuen Vliesstoff-Anlage
in Agypten; insgesamt soll die Anzahl

der Beschéftigten dort in den nachsten

Jahren auf bis zu 240 wachsen.

Solarstrom per
Liefervertrag

Das nordrhein-westfdlische Unternehmen
PV2 Energie vertreibt und installiert auf
den Philippinen schlisselfertige Aufdach-
Solaranlagen fur lokale Gewerbe- und
Industrieunternehmen. Fur Kunden, die
selbst nicht investieren wollen, hat PV2

jetzt ein neues Angebot entwickelt: Es

baut Solaranlagen und Blockheizkraft-
werke auf eigene Rechnung und schliefit
mit den Verbrauchern Liefervertrage fir
Strom und Warme.

Die DEG kofinanziert das Vorhaben aus
dem Up-Scaling-Programm, in diesem
Jahr soll die erste ,Contracting“-Solar-
anlage auf den Philippinen entstehen.
Mit dem DEG-Engagement kann sich
PV2 die Philippinen als Zukunftsmarkt
weiter erschliefen. Fiir die lokalen Unter-
nehmen wird sich der Zugang zu giinsti-
gem, griinem Strom verbessern.

Besser investieren
in Indien

Die Initiative ,Make in India Mittelstand!“
der Botschaft der Republik Indien macht
am 15. Mai Station in Stuttgart. Die Ver-
anstaltung richtet sich an deutsche Unter-
nehmen, die beabsichtigen in Indien zu in-
vestieren oder bereits investiert haben.
Ein Schwerpunkt sind Finanzierungs- und
Fordermdglichkeiten, wie etwa die Férde-
rung von Machbarkeitsstudien oder die
Finanzierung von kurz- bis langfristigem
Kapitalbedarf. Gastgeber der Veranstal-
tung sind neben der DEG die Deutsche
Bank und die indische Botschaft. Weitere
Details zur Veranstaltung und Anmeldung
finden Sie unter www.deginvest.de/deut-
sche-unternehmen und Informationen zur
MIIM-Initiative unter www.makeinindia-
mittelstand.de.

Trinkwasser fur
Kolumbien

Im Nordosten Kolumbiens errichtet die
Kélner Membran Filtrationstechnik GmbH
(Mft) eine innovative Anlage zur Meer-
wasseraufbereitung. Die technische Neu-
entwicklung versorgt sich selbst mit
Strom, ist leicht zu warten und kann tber
eine Datencloud weltweit iberwacht
werden. Die Pilotanlage wird fiir 250 Ein-
wohner eines Dorfes in der Provinz La
Guajira taglich je 10 Liter Trinkwasser zu
einem giinstigen Preis produzieren. In der
sehr trockenen Region, in der viele Men-
schen indigener Abstammung leben, ist
Trinkwasser bislang nur schwer erhéltlich.

Mit einem Workshop in K6In hat Mft den
lokalen Partnern aus Kolumbien im Vor-
feld das notige Know-how vermittelt.
Weitere Schulungen vor Ort sind geplant.
Die DEG kofinanzierte die Installation der
Pilotanlage aus Mitteln des Programms
,Klimapartnerschaften mit der Wirtschaft”
des Bundesministeriums fiir Umwelt,
Naturschutz, Bau und Reaktorsicherheit
(BMUB).
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Wir gehen mit lhnen in
aussichtsreiche Markte

Wenn es um das Engagement deutscher
Mittelsténdler in Entwicklungs- und
Schwellenlandern geht, sind wir der
erste Ansprechpartner. Wir bieten unse-
ren Kunden nicht nur faire Bedingungen
und passende Finanzierungsprodukte.
Es sind unsere Erfahrung und unser
Know-how bei der Umsetzung erfolg-
reicher Auslandsinvestitionen, die fir
uns sprechen.

Wir kennen die politischen, kulturellen
und rechtlichen Gegebenheiten in den
wachstumsstarken Regionen der Welt.
Als Tochterunternehmen der KfW Banken-
gruppe sind wir der Férderung deutscher
Unternehmen besonders verpflichtet.

Ob Sie als Unternehmer ein Pilotvorhaben
in einem neuen Markt planen, Kapital
fir Ihre Auslandsinvestition bendtigen
oder Férderprogramme nutzen mochten:
Die DEG ist lhr Partner.

In der Planungsphase einer Auslands-
investition helfen wir Ihnen dabei, eine
belastbare Basis fiir eine fundierte
Investitionsentscheidung zu schaffen.
Als Kunde profitieren Sie von unseren
14 Standorten in Afrika, Asien, Europa
und Lateinamerika. Wir unterstiitzen
Sie bei der Informations- und Kontakt-
suche ebenso wie bei der Beurteilung
lokaler Partner.

Die Finanzierung einer Auslandsinvesti-
tion muss zum Geschaftsmodell und zur
Finanzierungsstrategie des Unternehmens
passen. Die DEG bietet maRgeschneiderte
langfristige Finanzierungen in Form von
Darlehen, Garantien, Mezzanin-Finanzie-
rungen und Beteiligungen. Fordermittel
konnen wir beispielsweise fiir Machbar-
keitsstudien und Pilotvorhaben bereit-
stellen. Mit unseren Business Support
Services helfen wir Unternehmen dabei,
ihre Performance, ihr Wachstum und die
Entwicklungswirkungen ihrer Vorhaben
weiter zu steigern. Weiterbildung von Mit-
arbeitern und Zulieferern, Risikomanage-
ment, Umwelt- und Sozialmanagement,
Ressourcen- und Energieeffizienz sind
mogliche Einsatzfelder.

Investitionen in Entwicklungs- und
Schwellenlandern sind vielfach mit be-
sonderen Herausforderungen verbunden,
die im Vorfeld schwer einzuschatzen sind.
Unternehmen kénnen sich auf die DEG
verlassen. Wir engagieren uns tber die
gesamte Laufzeit fur Sie und lhre Investi-
tionen - auch in schwierigeren Zeiten.



